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1. Executive Summary

Leading Asset Management ist ein fiihrendes, in den USA ansassiges
Finanzdienstleistungsunternehmen, das im Jahr 2020 gegriindet wurde und seinen Hauptsitz in
Colorado hat. Das Unternehmen widmet sich der Bereitstellung umfassender
Kapitalmarktlésungen fiir kleine und mittelstandische Unternehmen (KMU) sowie fiir Investoren.



Mit Aktivitaten in Gber 60 Landern und mehr als 8.000 Mitarbeitenden hat Leading Asset
Management tiber 100.000 Kunden betreut und bedeutende Fusionen, Ubernahmen und
Borsengange (IPOs) erfolgreich begleitet. Diese Erfolge beruhen auf unserer tiefgehenden
Marktkenntnis, technologiegetriebenen Innovationen und der Integration globaler Ressourcen.

Dieses Whitepaper bietet einen detaillierten Uberblick Uber unser Unternehmen, unseren
Hintergrund, unsere Vision, unsere Wachstumsreise, unsere Dienstleistungen, unser Team, die
Compliance-Strategien, unsere soziale Verantwortung, das Belohnungssystem, die
Marktanalyse, die technische Architektur, die zukinftigen Entwicklungspléane, Risiken und
Schlussfolgerungen. Es zeigt auf, wie wir nachhaltigen Wert in einer dynamischen globalen
Finanzlandschaft schaffen.

Durch dieses Dokument erhalten Leserinnen und Leser ein umfassendes Verstandnis darlber,
wie Leading Asset Management KMUs dabei unterstitzt, Finanzierungsherausforderungen zu
Uberwinden, ihr Marktwertwachstum zu steigern und Investoren attraktive:Renditechancen zu
bieten.

Fur weitere Informationen besuchen Sie bitte unsere Website unter lam-int.com oder
kontaktieren Sie uns unter service@lam-int.com.

Wir sind zuversichtlich, dass Leading Asset Management auch weiterhin die Branchentrends
anfihren und als vertrauenswurdiger Partner auf den globalen Kapitalmarkten agieren wird.

2. Unternehmensiubersicht

Leading Asset Management ist ein innovatives Finanzdienstleistungsunternehmen mit
Hauptsitz

in Colorado, USA, und einer globalen Prasenz in Gber 60 Landern. Das Unternehmen
wurde im Jahr 2020 von dem erfahrenen Unternehmer Marico J. Michael gegriindet und
beschaftigt heute liber 8.000°engagierte Fachkrafte in den Bereichen Technologie,
Betrieb, Finanzen und Marketing. Unsere Kernmission besteht darin, umfassende
Finanzldsungen-fiirkleine und mittelstandische

Unternehmen (KMU) sowie Investoren bereitzustellen einschlieBlich Risikokapital (VC),
Anlageberatung, Aktienhandel, Fusionen und Ubernahmen (M&A),
Finanzierungsunterstitzung

und Management des Unternehmensmarktwerts. Diese Dienstleistungen sind darauf
ausgelegt, unseren Kunden bei der Vermdgenssicherung, beim Wachstum ihrer
Geschaftsaktivitaten und

bei der Maximierung des langfristigen Werts in komplexen Marktumgebungen zu helfen.
Durch die Betreuung von tber 100 Unternehmen und Institutionen und die Teilnahme
an



bedeutenden M&A sowie Restrukturierungsprojekten hat sich Leading Asset
Management

einen ausgezeichneten Ruf erworben. Das Unternehmen legt groBen Wert auf
internationale

Reichweite und pflegt strategische Partnerschaften mit globalen
Investmentgesellschaften, um

Zugang zu exklusiven, qualitativ hochwertigen Informationen Uber Zielunternehmen zu
erhalten

insbesondere solche, die sich auf Borsengange (IPOs), Restrukturierungen-oder groBe
Ubernahmen vorbereiten.

3. Projekt-Hintergrund

Die globalen wirtschaftlichen Veranderungen im Jahr 2020 darunter die COVID-19-Pandemie,
Stérungen in den Lieferketten und die beschleunigte digitale Transformation stellten kleine und
mittelstandische Unternehmen (KMU) vor beispiellose Herausforderungen: eingeschrankter
Zugang zu Kapital, volatile Markte, komplexe grenziuberschreitende Transaktionen und
erheblicher Druck durch die Digitalisierung. Diese Hindernisse fuhrten haufig zu
Wachstumsstagnation und verpassten Geschaftschancen.

Vor diesem Hintergrund wurde Leading Asset Management gegrindet, um die Licke zwischen
traditionellen Finanzdienstleistungen und-den sich wandelnden Anforderungen moderner
Unternehmen zu schliefsen mit dem Ziel, effiziente und verlassliche Kapitalmarktldsungen
bereitzustellen.

Der Grinder Marico J. Michael nutzte seine umfangreiche Erfahrung im europaischen
Einzelhandels- und Kapitalmarktsektor, um Leading Asset Management als US-zentrierte
Plattform mit globaler Expertise zu gestalten. Das Unternehmen wurde ins Leben gerufen, um
zentrale Probleme zu l0sen: begrenzte Finanzierungsmoglichkeiten fur KMUs, Ineffizienzen bei
internationalen Transaktionen, unzureichende Instrumente zur Marktwertverwaltung und das
Fehlen maflRgeschneiderter Investitionsstrategien.

Durch strategische Partnerschaften mit internationalen Investmentgesellschaften und den
Fokus auf hochwertige Friihphasenprojekte etwa IPO-Vorbereitungen, Restrukturierungen und
grolie M&A-Deals hat sich Leading Asset Management als zuverlassiger Partner fir
nachhaltiges Wachstum positioniert.

Ein besonderer Schwerpunkt liegt auf technologischer Innovation, insbesondere in den
Bereichen Datenvisualisierung und strukturierte Analytik, um die Serviceeffizienz zu erhéhen.



Seit seiner Griindung hat sich Leading Asset Management rasch an Marktveranderungen
angepasst und zahlreichen Unternehmen geholfen, Hindernisse zu Gberwinden von der
Finanzierung bis hin zur Bérsennotierung.

Dies ist nicht nur ein Unternehmensprojekt, sondern eine Mission, um KMUs weltweit zu
befahigen, auf den Kapitalmarkten erfolgreich zu agieren.

4. Vision und Mission
Vision:

Unser Ziel ist es, der vertrauenswurdigste langfristige Partner auf den globalen Kapitalmarkten
zu werden KMUs und Investoren zu befahigen, ihr volles Potenzial durch innovative, effiziente
und ethische Finanzlésungen zu entfalten.

Wir stellen uns eine Welt vor, in der kleine und mittelstdndische Unternehmen nicht langer
durch traditionelle Finanzbarrieren eingeschrankt sind, sondern dank der Unterstlitzung von
Leading Asset Management globale Chancen frei ergreifen und so wirtschaftliche Innovationen
vorantreiben kénnen.

Mission:

Leading Asset Management verpflichtet sich, umfassende, technologiegestutzte
Dienstleistungen anzubieten, die Unternehmen. helfen, finanzielle Hirden zu Gberwinden,
stabiles Wachstum zu erzielen und langfristigen Wert zu schaffen.

Wir legen besonderen Wert auf Langfristigkeit, Wertschopfung und kollaborative Innovation, um
KMUs in den Bereichen Finanzierung; Beratung, M&A-Listings und Marktwertmanagement zu
unterstitzen und gleichzeitig eine dynamische globale Wirtschaft zu férdern.

Unsere Mission geht (iber die reine Dienstleistungserbringung hinaus wir bauen ein Okosystem,
das es KMUs ermdglicht, effizient auf Kapital zuzugreifen, Ressourcen zu optimieren und
Investoren starke Renditen zu bieten.

Unsere Leitprinzipien Integritat, Effizienz, interkulturelle Anpassungsfahigkeit und
kundenorientierte Innovation stellen sicher, dass wir die Erwartungen unserer vielfaltigen
Kundschaft nicht nur erfiillen, sondern Ubertreffen. Diese Prinzipien pragen jeden Aspekt
unserer Arbeit, helfen uns, langfristiges Vertrauen aufzubauen und die Branche in Richtung
Inklusivitat und Nachhaltigkeit zu flhren.

Geleitet von unserer Vision und Mission strebt Leading Asset Management danach, der
bevorzugte Partner fir KMUs und Investoren auf den globalen Kapitalmarkten zu sein.

5. Wachstumsreise



Seit der Griindung im Jahr 2020 ist das Wachstum von Leading Asset Management
durch eine

Reihe strategischer Meilensteine gekennzeichnet, die unseren Wandel von einem Start-
up zu

einem globalen Marktfuihrer widerspiegeln:

e 2020: Grindung und Start — Marico J. Michael griindete Leading Asset Management in
Colorado, USA, und vereinte Uber 30 Jahre europaisches Kapitalmarktwissen mit
amerikanischem Unternehmergeist. Anfangs lag der Fokus auf Risikokapital (VC) und
Anlageberatung fur US-amerikanische KMUs. Schnell wurde ein Kernteam-aufgebaut
und ein erstes globales Netzwerk etabliert.

e 2021-2022: Expansion und Partnerschaften — Rasche Ausweitung der
Geschaftstatigkeit auf Gber 60 Lander sowie Aufbau strategischer-Allianzen mit
internationalen Investmentgesellschaften. Zu den wichtigsten Erfolgen zahlten die
Betreuung der ersten 50 Kunden, die Teilnahme an frihen M&A-Projekten und die
Einstellung wichtiger Teammitglieder wie Emily Rose Carter als Executive Assistant.
Zudem

wurden technologische Tools eingefiihrt, um die Serviceeffizienz zu steigern.

e 2023: Dienstleistungsdiversifizierung —Einfiihrung eines umfassenden
Serviceportfolios, einschlieBlich Aktienhandelsstrategien und Marktwertmanagement.
Das Unternehmen

Ubertraf 100 Kunden, nahman hochkaratigen Restrukturierungen und IPO-
Vorbereitungen teil. Das'Wachstum der Belegschaft und die positiven
Kundenriickmeldungen festigten den Ruf des Unternehmens in der Branche.

e 2024-heute: Globale Anerkennung — Das Unternehmen wuchs auf tiber 8.000
Mitarbeitende und erhielt kontinuierliches Lob fir hochrentable
Investitionsmdglichkeiten. Der Fokus lag auf der Integration moderner Technologien,
wie z. B. Datenvisualisierung, zur weiteren Effizienzsteigerung. Zudem wurden die
interkulturellen Geschaftsaktivitaten,

insbesondere die Zusammenarbeit zwischen den USA und China, gestarkt und die
sozialen Verantwortungsinitiativen ausgebaut wodurch der globale Einfluss weiter
gefestigt wurde. Diese Entwicklung verdeutlicht unsere Anpassungsfahigkeit, unsere
kundenorientierte

Arbeitsweise und unser Engagement fir Innovation. Mit Blick in die Zukunft plant



Leading Asset Management, die Technologieintegration und

globalen Partnerschaften weiter zu vertiefen, um aufkommende Herausforderungen
proaktiv

anzugehen.

6. Funktionen und Dienstleistungen

Leading Asset Management bietet ein umfassendes Portfolio an Funktionen und
Dienstleistungen, das speziell auf die Kapitalbedurfnisse von kleinen und mittelstandischen
Unternehmen (KMUs) abgestimmt ist. Ziel ist es, ein integriertes Okosystem zu schaffen, das
nahtlose Unterstitzung vom Frihphasen-Finanzierungsprozess bis hin zum langfristigen
Management gewahrleistet:

e Risikokapital (VC) und Anlageberatung:

MaRgeschneiderte Strategien basierend auf Echtzeit-Marktanalyse, Risikobewertung
und Portfolio-Optimierung. Wir entwickeln hochprofitabele Produkte und VC-
Finanzierungsmodelle, um Kapitalerhalt und Wachstum-sicherzustellen, und nutzen
datengestlitzte Methoden, um Chancen in volatilen Markten zu identifizieren.

e Aktienhandelsstrategien:

Datenbasierte Erkenntnisse fir die/US-amerikanischen und globalen Markte, unter
Einsatz von Visualisierungstools/und strukturierter Analytik, um die Handelseffizienz zu
verbessern und Risiken zu minimieren. Personalisierte Beratung unterstiitzt sowohl
Einsteiger als auch erfahrene Anleger.

e MG&A und IPO-Beratung:

Unterstutzung bei Kapitaltransaktionen, strukturellen Anpassungen, Fusionen,
Restrukturierungen und Bérsengangen, um rasches Wachstum und
Wettbewerbsfahigkeit zu fordern. Unser Team hilft Kunden, haufige Fehler zu vermeiden,
und gewabhrleistet eine reibungslose Projektumsetzung.

e Finanzierungsunterstitzung:
Zugang zu US-Risikokapitalgebern, Private-Equity-Partnern und strategischen
Investoren. Unsere Verhandlungsstrukturen sind darauf ausgelegt, Finanzierungsfallen
zu vermeiden und die Kapitalbeschaffung zu beschleunigen. Umfassende Unterstlitzung

umfasst Pitch-Deck-Erstellung und Investor Relations.

e Management des Unternehmensmarktwerts:



Mehrstufige Strategien zur Finanzoptimierung, Starkung des Anlegervertrauens und
Kooperation mit Banken und Institutionen, um den Unternehmenswert zu maximieren.
Dazu gehéren Programme zur Pflege von Investorenbeziehungen und zur Férderung
des Marktvertrauens.

Diese Dienstleistungen bilden ein koharentes Okosystem, das auf Friihphaseninvestitionen in
stabile Projekte (z. B. IPOs oder M&A-Ziele) abzielt, um hohe Renditen zu erzielen. Unser
technologiegetriebener Ansatz und die globale Ressourcenintegration gewahrleisten eine
effiziente, messbare und nahtlose Umsetzung.

7. Teammitglieder

Der Erfolg von Leading Asset Management wird von einem hochkaratigen, vielfaltigen
FUhrungsteam getragen, dessen Mitglieder iber umfassende Fachkenntnisse verfligen
und

jeweils einzigartige Werte zur Weiterentwicklung des Unternehmens beitragen. Marico J.
Michael — Griinder und CEO

Marico J. Michael wurde 1970 in Denver, Colorado, geboren und ist Griinder sowie CEO
von

Leading Asset Management, das im Jahr 2020 in Denver, USA, gegriindet wurde. Mit
uber 20

Jahren Erfahrung in den Bereichen Risikokapital, M&A, IPOs, Aktienhandel und
Marktwertmanagement bietet er kleinen und mittelstandischen Unternehmen sowie
Investoren

in mehr als 60 Landern.innovative Finanzldsungen an.

aufstrebender Markte. Durch strategische Kapitaloperationen und eigenstandige
Innovationen

im FinTech-Bereich fordert seine Fiihrungsstarke nachhaltige Ertrage und langfristigen
Erfolg.

Emily Rose Carter
Executive Assistant

Emily Rose Carter wurde 1990 in Boston, Massachusetts, USA, geboren. Im Jahr 2015 schloss
sie ihr Studium an der University of Pennsylvania mit den Schwerpunkten Internationale
Finanzen und Betriebswirtschaft sowie einem Nebenfach in Mehrsprachiger Kommunikation ab.



Wahrend ihres Studiums absolvierte sie ein Praktikum bei J.P. Morgan, wo sie wertvolle
Erfahrungen im Aktienmarkt und in der Investmentanalyse sammelte.

Im Jahr 2020 trat sie als Vorstandsassistentin bei Leading Asset Management ein. Emily Rose
Carter ist Uberzeugt, dass ,ruhige und effiziente Unterstlitzung der Schlissel zur erfolgreichen
Strategieumsetzung ist“.

Sie moéchte ihre Erfahrung im Aktien und Kapitalmarkt sowie ihren interkulturellen Hintergrund
nutzen, um Marico J. Michael bei der langfristigen globalen Expansion von Leading Asset
Management zu unterstutzen. Gleichzeitig strebt sie danach, sich zu einer internationalen
Kapitalmarktexpertin mit strategischem Weitblick und starker Umsetzungskompetenz zu
entwickeln.

Jonathan Frederic
Technischer Berater

Jonathan Frederic ist ein Technologieexperte mit Schwerpunkt auf Data Science und
interaktiven Rechenplattformen. Als Kernmitglied von Project Jupyter hat er an der Entwicklung
weit verbreiteter Tools wie Jupyter Notebook und JupyterHub mitgewirkt und wurde daftr mit
dem ACM Software System Award ausgezeichnet.

Seit 2020 ist er bei Leading Asset Management tatig und arbeitet daran, Kiunstliche Intelligenz
(KI) mit quantitativem Handel zu verbinden;.um effizientere und intelligentere
Investmentlésungen flr die globalen Finanzmarkte zu schaffen.

Er betont:

»Ich mdchte weiterhin die Kraft.von Open Source und Kinstlicher Intelligenz nutzen, um
modernste Technologien in die Finanzpraxis einzubringen. Ich bin Uberzeugt, dass intelligente
Berechnung in Kombination mit professioneller Finanzexpertise die Investmentlogik neu
gestalten und die Vermogensverwaltung transparenter, effizienter und fiir alle zuganglich
machen kann.”

In Zukunft wird er das Team dabei unterstiitzen, eine neue Generation von Kl-Handelssystemen
zu entwickeln, die Anlegern helfen, durch Technologie ein stabileres Wachstum zu erzielen.

8. Compliance und Erklarungen

Leading Asset Management arbeitet nach den héchsten Compliance und Ethikstandards, im
Einklang mit den US-amerikanischen Finanzvorschriften (z. B. Richtlinien der SEC),



internationalen Normen wie der DSGVO (Datenschutz) sowie den Vorschriften zur
Geldwaschepravention (AML).

Alle Dienstleistungen werden transparent durchgefiihrt, mit klaren Risikohinweisen und
Kundenvereinbarungen.

Das Unternehmen verfligt Uber ein unabhangiges Prifungskomitee, fihrt regelmaRige operative
Uberpriifungen durch und nutzt moderne Verschliisselungstechnologien, um Kundendaten zu
schitzen.

Haftungsausschluss:

Dieses Whitepaper dient ausschlieldlich Informationszwecken und stellt keine Finanzberatung,
Anlageempfehlung oder rechtliche Garantie dar. Vergangene Ergebnisse sind kein Hinweis auf
zukunftige Ertrage. Kunden sollten stets unabhangige Berater konsultieren.

Leading Asset Management Ubernimmt keine Haftung fiir Verluste, die aus dem Vertrauen auf
dieses Dokument entstehen. Wir empfehlen allen Kunden, samtliche Vereinbarungen sorgfaltig
zu prufen und potenzielle Risiken vollstandig zu verstehen.

Unsere internen Audits, DatensicherheitsmaRnahmen und ethischen Richtlinien gewahrleisten
Vertrauen und Integritat in allen Geschaftsablaufen. So erfiillen wir nicht nur gesetzliche
Anforderungen, sondern starken zugleich unseren Ruf als verlasslicher Partner.

9. Soziale Verantwortung

Leading Asset Management engagiert sich stark im Bereich der Corporate Social Responsibility
(CSR) und verankert Nachhaltigkeit fest in seinen Kernaktivitaten.

Wir férdern die Entwicklung von KMUs in unterversorgten Regionen, unterstitzen Finanzbildung
durch Bildungsprogramme und kooperieren mit gemeinnutzigen Organisationen, um
wirtschaftliche Teilhabe zu starken.

Jahrlichwird ein Teil des Gewinns in CSR-Initiativen investiert, mit Fokus auf Umwelt-, Sozial-
und Governance-Ziele (ESG).

Unsere Hauptinitiativen umfassen:

e Okologische Nachhaltigkeit: Férderung von griinen Investments und CO:-neutralen
Praktiken, Unterstlitzung nachhaltiger Finanzierungsprojekte.

e Gesellschaftlicher Einfluss: Mentoring-Programme fir junge Unternehmer sowie
Diversitat in der Personalpolitik, um eine integrative Arbeitskultur zu fordern.



e Ethische Finanzen: Priorisierung von Projekten, die ESG-Standards erfillen, und
Vermeidung hochriskanter Investitionen.

Durch unser Engagement fir inklusives Wachstum tragt Leading Asset Management zu einer
gerechteren globalen Wirtschaft bei und verdffentlicht jahrlich CSR-Berichte, um Transparenz
und Rechenschaft gegeniber den Stakeholdern zu gewahrleisten.

10. Belohnungssystem

Um Exzellenz und Loyalitat zu fordern, hat Leading Asset Management ein vielschichtiges
Belohnungssystem flr Mitarbeitende, Kunden und Partner entwickelt, das:gemeinsame
Interessen und langfristigen Erfolg in Einklang bringt:

e Mitarbeiterpramien: Leistungsabhangige Boni, Aktienoptionen.und Zuschusse zur
beruflichen Weiterbildung. Jahrliche Auszeichnungen wurdigen Innovation und
Kundenerfolg, erganzt durch Gesundheitsleistungen und flexible Arbeitsmodelle.

e Kundenanreize: Empfehlungsprogramme mit Gebuhrenermafigungen fir erfolgreiche
Vermittlungen. Langfristige Partner erhalten-bevorzugten Zugang zu hochrentablen
Investitionsmoglichkeiten sowie zu exklusiven Marktanalysen.

e Investoren-Belohnungen: Gestaffelte Vorteile flr Kerninvestoren, darunter Friihphasen-
Deal-Zugang, exklusive Marktinformationen und mafRgeschneiderte Renditestrukturen.

Dieses System starkt die Bindung und gemeinsame Wertschopfung aller Beteiligten. Das
Unternehmen Gberprift regelmaRig die Effektivitat des Systems, um es an Marktentwicklungen
und Feedback anzupassen.

11. Marktanalyse

Im globalen Finanzdienstleistungssektor agiert Leading Asset Management in einem rasant
wachsenden Marktsegment.

Laut aktuellen Daten wird der globale KMU-Finanzierungsmarkt bis 2025 voraussichtlich tber
10 Billionen US-Dollar erreichen getrieben durch digitale Transformation und
grenziberschreitende Investitionen.



KMUs stehen dabei vor Herausforderungen wie hohen Finanzierungskosten (durchschnittlich
Uber 8 %) und langen IPO-Zyklen (12—18 Monate). Leading Asset Management begegnet
diesen Problemen mit kosteneffizienten und effektiven Lésungen.

Markttrends zeigen einen Anstieg der VC-Investitionen um 15 % im Jahr 2024, wahrend die
M&A-Aktivitat 2025 um 20 % wachsen soll.

Mit einer starken Position im US-chinesischen Cross-Cultural-Markt kombiniert Leading Asset
Management amerikanische Innovationskraft mit europaischer Expertise, um globale Chancen
zu nutzen.

Unser Wettbewerbsvorteil liegt in unserem globalen Netzwerk und unseren Datenanalysetools.

Unser Marktanteil soll sich in den nachsten fiinf Jahren verdoppeln. Wir beobachten
kontinuierlich wirtschaftliche Indikatoren (z. B. Anderungen des US-Leitzinses) sowie
Branchenberichte, um unsere Dienstleistungen stets an die Marktdynamik anzupassen.

12. Technische Architektur

Die technische Architektur von Leading Asset Management ist cloud-native, um Sicherheit,
Skalierbarkeit und hohe Leistung zu gewahrleisten.

Unsere Plattform basiert auf AWS und Azure-Cloud-Diensten und integriert Kl und Big-Data-
Technologien, einschliel3lich Machine-Learning-Modellen fiir Risikobewertung und
Marktprognosen.

Zur Datenvisualisierung werden Tools wie Tableau und Power Bl verwendet, um
Echtzeitanalysen zu ermdglichen.

Die Architektur umfasst:

e Frontend:Eine auf React.js basierende Benutzeroberflache fir intuitive Investment-
Dashboards.

e Backend: Node.js und Python-Services, die Transaktionslogik und API-Integration
steuern.

e Datenbank: MongoDB und SQL Server fur sichere Kundendaten und
Transaktionsaufzeichnungen, DSGVO-konform.

Diese Architektur unterstitzt die globale Bereitstellung, verarbeitet taglich tausende
Transaktionen und ermdglicht eine nahtlose API-Integration mit Partnern.



Leading Asset Management investiert 10 % des Jahresumsatzes in Forschung und Entwicklung
(F&E), um seine technologische Flhrungsposition dauerhaft zu sichern.

13. Zukiinftiger Entwicklungsplan

Der Zukunftsplan von Leading Asset Management konzentriert sich auf Expansion und
Innovation, mit dem Ziel, bis 2030 rund 500 Kunden zu betreuen und den Jahresumsatz zu
verdoppeln.

Die wichtigsten strategischen MalRhahmen umfassen:

e 2025-2026: Eintritt in neue Markte, insbesondere in Europa, sowie die Einflihrung einer
mobilen App fir quantitativen Aktienhandel, um den Zugang zu modernen
Investmenttools zu erleichtern.

e 2027: Integration globaler Markte, Verbesserung der Finanzierungstransparenz und
Entwicklung eines Kl-gestutzten Tools zur Prognose von Marktwerten, das
datenbasierte Entscheidungen unterstitzt.

e Ab 2028: Erweiterung des Angebots an Finanz und Anlageprodukten durch
Kapitalbeschaffung und Beratung von Private-Equity-Fonds, um Investoren
umfassendere Losungen zu bieten.

Dariiber hinaus plant Leading Asset Management strategische Ubernahmen und gezielte
Investitionen in die Talentférderung, um langfristig nachhaltiges Wachstum zu sichern.

In Zusammenarbeit mit flhrenden Universitaten wird das Unternehmen ein Innovationslabor fur
Finanztechnologien aufbauen; um neue Entwicklungen im Bereich FinTech voranzutreiben und
den Fortschritt der gesamten Branche zu férdern.

14. Risiken und Herausforderungen

Trotz eines . robusten Betriebsrahmens erkennt Leading Asset Management die Existenz
potenzieller Risiken an, darunter:

e Marktvolatilitat, die sich auf Renditen auswirken kann,
e Regulatorische Anderungen (z. B. neue Vorschriften der SEC) sowie

e Cybersecurity-Bedrohungen.



Zur Risikominimierung setzt das Unternehmen auf diversifizierte Portfolios, regelmafige
Compliance-Audits und Versicherungsschutz.

Weitere Herausforderungen, wie geopolitische Spannungen (z. B. Handelskonflikte zwischen
den USA und China) oder wirtschaftliche Abschwiinge, werden durch globale Diversifizierung
und Notfallplane adressiert.

Leading Asset Management legt groRen Wert auf transparente Risikooffenlegung, um
sicherzustellen, dass Kunden diese Faktoren verstehen und gemeinsam mit dem Unternehmen
aktiv managen kdnnen ein entscheidender Beitrag zur Vertrauensbildung und langfristigen
Partnerschaft.

15. Fazit

Dieses Whitepaper fasst die Position von Leading Asset Management als fiihrendes
Finanzdienstleistungsunternehmen zusammen von den Grundprinzipien bis hin zur
zukunftsorientierten Vision.

Wir setzen uns dafir ein, KMUs und Investoren durch.innovative Dienstleistungen zu starken
und ihnen zu helfen, nachhaltigen Wert zu schaffen.

In einer Welt globaler wirtschaftlicher Unsicherheit steht Leading Asset Management als
verlasslicher Partner an lhrer Seite engagiert; kompetent und zukunftsorientiert.

Vielen Dank flr lhr Interesse an diesem-\Whitepaper.

Fir weitere Informationen oder Kooperationsanfragen laden wir Sie herzlich ein, uns zu
kontaktieren.
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